
Ausstellung und Vorträge | 08.09.2026 | Vormittag

08:30

09:30

11:45

12:45 Mittagspause  (75 Min.), Besuch der Ausstellung & Meet & Greet SAP Produktmanagement

Agenda* DSAG-Handelstage 2026

Check-in und Frühstück in der Ausstellung (60 Min.)

Kongress Saal

Begrüßung DSAG 

Im Gespräch:
Thomas Henzler, Fachvorstand Vertrieb, Produktion und Logistik (DSAG),
Susanne Lenz, Business Development Manager - Customer Experience MEE (SAP Switzerland)
Robert Raabe, Head of Product & Engineering for Consumer Industries (SAP SE)

10:15

Kongress Saal

K01 | SAP Strategie-Update 
Robert Rabe (SAP SE)

11:00

Kongress Saal

Podiums-Talk | "KI in der Praxis" / "Filialen der Zukunft"

Prof. Dr. Stephan Rüschen (DHBW Heilbronn)
Stefan Nogly (Lekkerland SE)
Theresa Thaller (GS1 Deutschland GmbH)
Robert Rabe (SAP SE)

Kaffeepause (30 Min.), Besuch der Ausstellung

12:15

Kongress Saal | Filialen der 
Zukunft /  KI im Handel

V01 Kundenbericht | Butlers / 
Retail7 / GK Software
One Platform. One Release. One 
Partnership. Wie 
Standardisierung und enge 
Zusammenarbeit Innovation im 
Handel beschleunigen.
André Martens (Butlers)
Christian Scheifele (Retail7)

Raum 8 | KI und Daten / IT-
Architektur

V02 Kundenbericht | TEDi / 
Google Cloud
TEDi: Wer bestimmt eigentlich 
Ihre Cloud-Strategie und welche 
Rolle spielt die KI dabei?
Vadim Pustilnikov  und Thomas 
Blum (TEDi)
Alexander Schmid (Google Cloud)

Raum 9 | Warenwirtschaft und 
Finanzen

V03  Kundenbericht | Raiffeisen 
Waren-Zentrale / Consenso
Herausforderungen und Chancen 
im Greenfield – Die Organisation 
im Mittelpunkt der 
Transformation
Michael Göthner (Raiffeisen Waren-
Zentrale Rhein-Main AG)
Achim Sieren (Consenso)

*Änderungen vorbehalten



Ausstellung und Vorträge | 08.09.2026 | Nachmittag

15:30

16:45
Kongress Saal

10 Minuten Business-Yoga mit Cathrin Klingenmeier (Pagnos)

14:00

Kongress Saal | Filialen der 
Zukunft /  KI im Handel

V04  Kundenbericht | Jacques' 
Weindepot / Expleogroup
Automatisiertes Testen in SAP 
Customer Checkout: Erfahrungen 
und Mehrwert bei Jacques' 
Weindepot
Sascha Krinke (Jacques' 
Weindepot)
Jochen Brunnstein und
Jens Calamé (Expleo)

Raum 8 | KI und Daten / IT-
Architektur

V05 Partnerbericht | Deloitte
Das ERP der Zukunft: Warum SAP 
Public Cloud nur der Anfang ist
Jochen Jahraus und Patrick Krüger 
(Deloitte)
Stefan Binkowski (SAP)

Raum 9 | Warenwirtschaft und 
Finanzen

V06 Kundenbericht | ANWR / 
Simplifier
Effizient zum SAP Clean-Core:
Wie ANWR mit Side-by-Side-
Entwicklungen Akzeptanz, 
Qualität und Geschwindigkeit 
gewinnt
Sven Kulikowsky (ANWR Group)

15:00

Kongress Saal | Filialen der 
Zukunft /  KI im Handel

V07 Kundenbericht | Bonita / 
realcore
Get to know SAP Omnichannel 
Sales Transfer and Audit powered 
by Bonita
Ursula Claus (Bonita) 
Dr. Uwe Beister (realcore)

Raum 8 | KI und Daten / IT-
Architektur

V08 Kundenbericht | Müller 
Holding / Valantic
SAP, Cloud und KI: Wie Müller den 
nächsten Technologiesprung 
meistert
Dr. Vanessa Steinherr (Müller 
Holding GmbH & Co KG)

Raum 9 | Warenwirtschaft und 
Finanzen

V09 Partnerbericht | 
RBOmnishore
SAP Document AI im 
Rechnungseingangsprozess – 
zwischen Anspruch und Realität
Maximilian Harms (RBOmnishore)

Kaffeepause (30 Min.), Besuch der Ausstellung

16:00

Kongress Saal | Filialen der 
Zukunft /  KI im Handel

V10 Partnerbericht | Actindo
Vom Regal zum Agenten: Die 
Filiale der Zukunft ist ein Interface
Boris Krstic (Actindo)

Raum 8 | KI und Daten / IT-
Architektur

V11 Kundenbericht | MEGA / Plato
Von Bauchgefühl zu 
datengetrieben: So hat MEGA ihr 
SAP zur Umsatzquelle gemacht
Jens Hungershausen und
Tim Kißler (MEGA)
Benedikt Nolte (Plato)

Raum 9 | Warenwirtschaft und 
Finanzen

V12 Kundenbericht | Autodoc / 
KPS
Finance als Business Partner im 
digitalen Handel: Von der SAP-
Transformation zur Autonomous-
Finance-Roadmap
Christian Klein (Autodoc)
Patrick Sesar (KPS)

*Änderungen vorbehalten



16:55

17:30

22:00

Kongress Saal

K02 Kunden-Keynote | Zalando (engl.)
One Size Doesn’t Fit AI: 
The Zalando Playbook
Pavlo Rumiantsev (Zalando)

Kongress Saal

Ende Tag 1 / Organisatorisches /  Ausblick Tag 2

18:00
Meet & Greet SAP Produktmanagement (bis 18:45 Uhr)

Abendveranstaltung in der Ausstellung (18:00 - 22:00 Uhr)

Ende Tag 1

*Änderungen vorbehalten



Ausstellung und Vorträge | 09.09.2026 | Vormittag

07:00 - 07:30

08:00

09:00

11:00

Agenda* DSAG-Handelstage 2026

10:30

11:30

Kongress Saal | KI und Daten

V16 Kundenbericht | SPAR 
Schweiz / gicom
Konsistente Stammdaten als 
Voraussetzung für das 
Autonomous Enterprise –
Vision und Roadmap auf dem Weg 
zur SAP RISE Transformation
Thomas Wiebus (SPAR Schweiz)
Stefan Hilger (gicom AG)

Raum 8 | Bedarfsplanung

V17 Kundenbericht | MTH Retail 
Group / bandtworks
Von Excel-Magie zu UDF-Logik – 
Was wir gelernt haben. Und was 
wir nie wieder tun würden.
Ferdinand Karner und
Georg Steinhauser (MTH Retail 
Group)
Ulli Sachse (bandtworks)

Raum 9 | Bestellmanagement / 
Bestand

V18 Kundenbericht | Bauhaus / 
retailsolustions
Next Level Sortimentsplanung: 
BAUHAUS vertraut auf 
retailsolutions
Bastian Keller (Bauhaus)
Florian Kraus und Christopher 
Steinmetz (retailsolutions)

09:15

Kongress Saal

Begrüßung DSAG

Kongress Saal

K03 | SAP Strategie-Update KI, Teil 2
mit DSAG-Fachvorständen Lizenzen und Technologie: Michael Bloch und Stefan Nogly und Patrick Mörsch 
(SAP)

Angebot von Stefan Binkowski und hokona: Morning run / Walking mit Jochen

Angebot von Cathrin und Pagnos: Morning Yoga

Die Teilnahme ist freiwillig und erfolgt auf eigene Verantwortung. Jede teilnehmende Person ist selbst dafür verantwortlich, die eigene 
gesundheitliche Eignung (insbesondere Trainingszustand und etwaige Vorerkrankungen) zu prüfen und das Tempo sowie die Strecke den 
eigenen Fähigkeiten anzupassen. Die DSAG ist nicht Veranstalterin dieses Laufs und übernimmt insbesondere keine Organisation, 
Durchführung, Streckenauswahl oder Absicherung. Eine Haftung der DSAG ist – soweit gesetzlich zulässig – ausgeschlossen. 

Check-in und Kaffee in der Ausstellung (60 Min.)

Kongress Saal | KI und Daten

V13 Kundenbericht | Jacques' 
Wein-Depot / Pagnos
Agile Datenstrategie bei Jacques' 
Wein-Depot: Von SAP BW/4HANA 
zur SAP Business Data Cloud 
innerhalb von 6 Monaten
Sascha Krinke (Jacques' 
Weindepot)
Pascal Schnaß (PAGNOS)

Raum 8 | KI im Großhandel

V14 Partnerbericht und 
Podiumsdiskussion | IFH Köln / 
adesso
Die KI-Lücke schließen: Warum 
der Großhandel jetzt neue 
Kompetenzen braucht 
Dr. Kai Hudetz (IFH Köln)
Meik Brand (adesso business 
consulting AG)

Raum 9 | Bestellmanagement / 
Bestand

V15 Kundenbericht | DAW / 
DataXstream
OMs+ DataXstream: 
Zukunftssichere 
Auftragserfassung für die DAW-
Gruppe
Marcus Michel (DAW SE)
Andreas Zorell  (DataXstream)

Kaffeepause  (30 Min.), Besuch der Ausstellung 

*Änderungen vorbehalten



Ausstellung und Vorträge | 09.09.2026 | Nachmittag

12:45

14:00

Kongress Saal | KI und Daten

V22 Kundenbericht | Knapp 
Deutschland / SAP
Weniger KI-Magie, mehr Wirkung: 
Erfolgsfaktoren für Business AI im 
SAP EWM
Florian Aufegger (KNAPP)
Mehran Shakeri (SAP)

Raum 8 | Agentic Commerce

V23 Partnerbericht | Nagarro ES
Agentic Commerce – vom neuen 
digitalen Kunden zur smarten 
Foodbox im Handel
Sven Gaukel und Niklas Metzger 
(Nagarro)

Raum 9 | Bestellmanagement / 
Bestand

V24 Partnerbericht | FIS
Vom Bedarf zur Bestellung: 
Intelligente Beschaffung und 
optimale Bestände 
Sandra Cararo und Stefan Seufert 
(FIS)

15:05

16:00
16:30

Ende der DSAG-Handelstage 2026
Führung & Shopping bei L&T (16:30 - 17:30 Uhr, gegen Voranmeldung)

12:15

Kongress Saal | KI und Daten

Gewinnauslosung der Aufmerksamkeits-Ralley
Wer sind die 9 Gewinner der Rallye? Kongress Saal | KI und Daten

K 04 Kunden-Keynote | Fielmann Group
Mehr PS auf die Straße: Wie Conduct.AI unsere SAP-Transformationen nachhaltig beschleunigt
Thorsten Düvelmeyer (Fielmann Group)

14:45

Kongress Saal | KI und Daten

V19 Kundenbericht | The Quality 
Group / Procuros 
Wenn KI mit euren 
Handelspartnern spricht: Das 
Ende des EDI-Formatchaos am 
Beispiel der Quality Group
Femke Feuker und Shadja Jamit 
(The Quality Group)
Luka Laurick (Procuros) 

Raum 8 | Demand-to-Cash 
Revenue Engine

V20 Partnerbericht | Netconomy
The Power of CX and SAP Public 
Cloud ERP in an fully integrated 
approach for Retailers
Patrick Pierron (Netconomy)

Raum 9 | Bestellmanagement / 
Bestand

V21 Kundenbericht | Douglas / 
Ydistri
Inventory rebalancing: Reactive 
solution complementing 
predictive forecasting at Douglas
Dmitry Proskurin (Douglas)
Peter Hanko (Ydistri)

Mittagspause (75 Min.), Besuch der Ausstellung & Meet & Greet SAP Produktmanagement

*Änderungen vorbehalten


